
MARKUS KIRSCHT 
Directeur Commercial | Business Development
International – Industrie & Technologies B2B 
PROFIL 
Directeur Commercial avec 20+ ans d’expérience en développement de marchés
internationaux dans des environnements industriels et technologiques B2B. 
Expert en structuration d’offres, développement de comptes stratégiques et
négociations complexes. 

Reconnu pour accompagner des entreprises en transformation ou en croissance, en
France et à  l’international. 

Ouvert à  des environnements industriels, énergé tiques ou technologiques en forte
croissance. 
Parcours combinant excellence opérationnelle et leadership business. 
 
EXPÉRIENCE PROFESSIONNELLE 
Depuis2014–DirecteurCommercial | EDF ENR PWT (Photowatt - Groupe 

FORMATION 
ExecutiveMBA Innovation & Corporate Entrepreneurship – IRIIG (2026)
Hotelfachschule – Marburg (1994) 
Apprentissage Cuisinier – Allemagne (1987) LOISIRS 

Sport(Vé lo, Natation)
Voyages 
Gastronomie, Musique 

LANGUES 
Allemand (langue maternelle)
Français (courant) 
Anglais (courant professionnel) 

COMPÉTENCES 
Développement international &
stratégie de croissance
Environnements industriels
avancés & production
manufacturiè re 

Grands comptes & négociations
complexes 

Structuration de business models
& entrée de marché  

Pilotage financier & gestion des
risques 

Leadership & management
d’équipes 

Développement de marchés
applicatifs & business 
development 

Approche marchés & usages clients
dans des environnements B2B
industriels 

COORDONNÉES 
 m0367k@gmail.com
+33 6 21 78 68 14 

 

– Développement commercial multi-pays (Europe) 
– Contribution à  plus de 80 % du chiffre d’affaires international 
– Gestion de comptes stratégiques et sécurisation des flux financiers 

 

– Création et développement d’une activité  internationale (France / Espagne)
– Développement du chiffre d’affaires jusqu’à  25 M€ 
– Structuration du modè le économique et pilotage de la stratégie commerciale 

 

–Formation en environnement é toilé  (La Mère Brazier, Lyon) 
–Développement de compé tences clés : rigueur, précision, gestion de la pression
–Fondations du leadership et de l’exigence professionnelle 

 

– Développement de marchés et d’applications dans un environnement industriel
en transformation 
– Pilotage de la stratégie commerciale B2B en environnement réglementé  
– Structuration des offres complexes et conduite de négociations strate�giques 
– Développement de comptes stratégiques et management d’équipe (5 pers.) 
– Coordination transverse (technique, production, marketing) dans un
environnement industriel intégré  
– Déploiement d’actions marketing et représentation sur salons professionnels 

2009–2013–DirecteurCommercial&Associé |	BlueSolarEnergy

1987 –	2001	–	Commercial	/	Marketing	&	Restauration	Gastronomique

EDF)

2002–2009–ResponsableCommercialExport | PhotowattInternational 
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